
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

● ５月県例会に □ 参加します □ 参加しません 

● 懇親会に □ 参加します □ 参加しません 
      

      

● ゲストをお誘いください。   

    

 
     

福井同友会事務局 ＦＡＸ０７７６-５４-９９９１ までご返信ください。 
※不参加の場合も、必ずご返信ください。例会運営にご協力をお願いします。 

 

■例会終了後、報告者を交えて懇親会を予定しています。 

 引き続き経営に対する意見交換をしましょう。 

 (会費4,000円) 

 ゲストもご一緒に、ふるってご参加ください。 

 

会勢目標３００!!! 

ゲストを 
どんどん 
お誘い 
ください 

出
欠
の
返
信
を
く
だ
さ
い 

欲しい人がいる場所の見つけ方 

｢出口から逆算する｣。あなたは経営者として、自分の商品やサー 

ビスがなぜ売れているのかを理解していますか。もし、商品が売 

れずに困っているとき、別の販売ルートが飛躍的に広がるとした 

らいかがでしょうか。 

自社の商品を売るために、買ってくださるお客様のニーズを的確 

に判断し、売りやすいところで売る努力をした方が売れるはずで 

す。売れるところを探してから、売れる商品を企画する。この順 

番に気づいた人から、商品が売れていくのかもしれません。小売 

業、製造業、サービス業、業種関係なく、目から鱗のお話になる 

こと請け合いです。 

企業名                  お名前 

（同行されるゲストについてお書きください） 

 

月 

日(

火)

ま
で
に
、
ご
返
信
く
だ
さ
い
。 

5 

19 

FAX 返信 

行政書士法人ルクロー 代表 

 

討論テーマ 

県例会 
報 告 

fukui.doyu.jp 

福井県中小企業家同友会 

月県例会のご案内 5 

■日時／５月２９日(金) 19 : 00～21 : 00 

■会場／コミュニティーリゾート リライム ギャラリーホール 

福井市開発５丁目１２０７ TEL：0776-52-5400 

報告 

講演 

～検索ワードに答えが隠れている～ 

｢一番最近入金してくれた方が、 

あなたの店で商品を買った理由を考えてください｣ 

経営者としてお客様をどう見ているかが試されます。 

ぜひ、ご参加ください。 

グループ 

討 論 

懇親会 

企業名                  お名前 

報告者／             会員 佐々木 壮一朗  

>>> 


