
武生では知られた大店料亭の５代目に生まれた。しかし、3歳の頃、武生の大火災や戦争な

どで閉店。新たな事業に挑戦していた父親も沖縄戦で玉砕し、戦後は貧しさも経験。学業は優

秀だったが、進学を断念し、大阪船場の紳士服製造卸会社で丁稚奉公。そこでの体験と学びが

今日の営業マンとしての原点となった。帰郷し、親戚の会社を経て染色会社の子会社で営業マ

ンとなる。住宅建築の営業やハブレス車検（整備工場を持たない）のビジネスモデルを考え、

275台の実績を上げたこともある。還暦を過ぎて出会った同友会の仲間に奮起し、リサイクル

トナーを扱うビジネス物語を起業。以来 10数年、78歳の今もなお、現役の営業マンとして精

力的に県内企業にセールスをかける毎日。 

今回の例会では 60年以上に亘る営業第一線での体験に学び、現役経営者としてそれぞれの

元気の源は何か、再考する機会としたいと思います。 

 
 

 

 

  
  

            

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

FAX（0776）54-9991 までご返信下さい 

 

□  参加します □  不参加です  

   

 お名前：                     

福井県中小企業家同友会 TEL（0776）54-9699 FAX（0776）54-9991 

新会員候補をご紹介下さい！ お名前：                     

会社名：           住 所：                     

役 職：           TEL：          FAX：          
 

希望する対応：                                  

福井県中小企業家同友会 丹南支部 4月例会のご案内 
 

【報告者】 山腰 巌  会員 

        ビジネス物語 代表（福井同友会 丹南支部長）                    
 

 

 

■日 時 4 月 17 日（金）  19：00～21：00 （受付 18：30～） 

■会 場 武生商工会議所 4 階 パレットホールＡ 
        越前市塚町 101  電話（0778）23-2020 

 

 

 

 

 

ビジネスこそ私の生きる証 
 

欠席の場合でも 

ご返信下さい。 
丹南支部４月例会 

  ～心はいつも前向き挑戦。78 歳、現役営業マンが語る～ 

 


